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Wettbewerbsmodus 
Der Weg ist das Ziel

Der Wettbewerb besteht aus zwei Komponenten:  
Im qualitativen Teil steht das Fachwissen im Vorder­
grund. Vier Fragebogen und zwei Stegreiftests mit 
unterschiedlichen Themenschwerpunkten stellen 
Ihr Wissen auf die Probe. Im quantitativen Teil des 
Wettbewerbs sind Ihre Qualitäten als Portfolio­
manager gefragt. Stellen Sie ein ausgewogenes 
virtuelles Portfolio aus einem Universum von rund 
10 000 Publikumsfonds zusammen. Aber: Es gilt, 
in beiden Teilen des Wettbewerbs gute Resultate 
zu erzielen. Denn das Gesamtergebnis entschei­
det darüber, wer am Ende die Nase vorn hat.

Der etablierte Wettbewerb „Finanzberater des 
Jahres“ geht in die 21. Runde: Das Wirtschafts­
magazin €uro sucht gemeinsam mit der GOING 
PUBLIC! Akademie für Finanzberatung AG, der 
Mountain­View Data GmbH sowie der JDC­Gruppe 
und Jupiter Asset Management die besten Fi­
nanzberater Deutschlands. Auch in diesem Jahr 
wird wieder viel von den Teil nehmern verlangt, 
denn die Veranstalter scha昀昀en mit dem Wett­
bewerb einen echten Qualitätsnachweis.

Einfach anmelden: Wichtige Termine!

Gesucht 
Finanzberater des Jahres 2025

Beginn des Wettbewerbs: 

1. Juni 2024

Letzte Anmeldemöglichkeit:

1. September 2024

Ende des Wettbewerbs:  

1. Dezember 2024

Anmeldung/ Teilnahmebedingungen ab sofort unter: www.fbdj.de

DER WETTBEWERB

EINZUG IN DIE „HALL OF FAME“

Andreas Leckelt 
Finanzberater 2005

Mirco Vecernik 
Finanzberater 2007

Frank Fieber 
Finanzberater 2006

Thomas Bartling 
Finanzberater 2008

Georg Rankers 
Finanzberater 2009

Wilfried Stubenrauch 
Finanzberater 2010

Frank Fieber 
Finanzberater 2011

Gerd Petermann 
Finanzberater 2012

Ralf Lex
Finanzberater 2013

Jürgen Hager 
Finanzberater 2014

Konstantin Karagianakis 
Finanzberater 2015

Peter Hoppe
Finanzberater 2016

Dirk Ostheimer
Finanzberater 2019

Peter Hoppe
Finanzberater 2017

Jürgen Hager 
Finanzberater 2020

Wilfried Stubenrauch 
Finanzberater 2018

Ronald Krengel
Finanzberater 2021

Jürgen Hager
Finanzberater 2022

Sascha Abel
Finanzberater 2023

Bernd Linke
Finanzberater 2024

Ihr Name
Finanzberater 2025

Ihr Foto
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€uro 09/2023: „Wir nehmen unseren Kunden alle 
Themen rund um die Finanzen ab, damit sie sich auf 
das wesentliche im Leben konzentrieren können“, sagt 
Alexandra Huhle, die im Jahr 2016 mit ihrem Partner 
Volker Strache die Müller & Veith Investment GmbH im 
rheinischen Wiehl übernommen hat. Im vergangenen 
Jahr hat Huhle erstmals beim €uro­Wettbewerb 
teilgenommen und auf Anhieb den 13. Platz belegt – 
„und das als zweitbeste Frau“, wie sie betont. Dabei 
hat sie in der Wissenswertung den neunten Platz 
erreicht und dürfte somit gut vorbereitet für die neuen 
Fragen seien. Ihr Portfolio hat sie in diesem Jahr erneut 
mit Aktien-, Misch- und Rentenfonds bestückt, sodass 
es den Depots ihrer Kunden nahe kommt. 

€uro 09/2023: Aufgrund seiner über 35-jährigen 
Berufserfahrung fühlt sich Frank Wache ebenfalls gut 
für den Wissenstest gerüstet. „Der Teufel steckt aber 
oft im Detail“, sagt Wache, der seit dem Jahr 2019 als 
selbständiger Finanzberater für die MLP Finanzbera­
tung in Dortmund arbeitet. „Google kann bei vielen 
Fragen nicht weiterhelfen, weil dort die Transformati­
on von Wissen gefragt ist“, fügt er an. Beim Depottest 
möchte Wache bis zum Ende des €uro-Wettbewerbs 
vor allem in vermögensverwaltende Fonds investieren, 
die ihre Aktienquote im Idealfall zwischen null und 100 
Prozent steuern können. „Bei Themen­ oder Länder­
fonds neige ich dagegen eher zu einem opportunisti­
schen Handeln“, sagt er. 

€uro 09/2023: Bei der Depotwertung agiert Wolfgang 

Ruch aus Hohen Neuendorf in Brandenburg kurzfri­
stiger als bei seinen Kunden. „Um dort vorne dabei 
sein zu können, benötige ich eine maximale Rendite 
bei geringer Volatilität“, betont der Geschäftsführer der 
Ruch Finanzberatung GmbH. Um dieses Verhältnis zu 
optimieren, hat er in vier O昀昀ene Immobilienfonds 
investiert und möchte daran bis zum Ende des Wettbe­
werbs festhalten. Bis zum 1. Dezember muss er beim 
Wissenstest zudem sechs Fragebögen beantworten. 
„Das ist eine wirkliche Herausforderung“, sagt Ruch, 
der bereits selbst unterrichtet hat. „Der Wissenstest ist 
aber eine extrem gute Fortbildung, wenn man die 
jeweiligen Themen richtig bearbeitet“. 

€uro extra: 

Chapeau! Zum vierten Mal vergeben wir den 
„Goldenen Bullen“ nach Menden ins Sauerland. 
Dort hat die HOPPE VermögensBetreuung 
ihren Sitz, die aus ihren Reihen nunmehr zum 
vierten Mal den „Finanzberater des Jahres“ stellt. In 
diesem Jahr heißt der Titelträger Bernd Linke, der bereits seit 
dem Jahr 2000 Mandanten für die HOPPE Unternehmensgruppe 
berät und dort mittlerweile als Geschäftsführer fungiert. 
Linke gewann die Depotwertung und belegte den zweiten Platz in 
der Wissenswertung. Damit war ihm Platz 1 in der Gesamtwer­
tung nicht mehr zu nehmen. Insgesamt holte Linke 99,08 von 
möglichen 100 Punkten. Nur sein Chef Peter Hoppe war im Jahr 
2017 mit 99,32 Punkten noch minimal besser, als er den €uro-
Wettbewerb seinerseits gewann und seinen Titel aus dem Jahr 
2016 verteidigen konnte. 

Prämiert 
Der Vorjahressieger

Stimmen 
zum Wettbewerb 

Erfahren Sie mehr über Ihre Mitstreiter oder kommen Sie selbst in den Genuss, in €uro vorgestellt zu wer­
den. Während der Dauer des Wettbewerbs zum „Finanzberater des Jahres“ stellt die Redaktion jeweils drei 
ausgewählte Teilnehmer, ihre Firmen sowie ihre Strategien im Wettbewerb vor. Außerdem publiziert €uro am 
Ende des Wettbewerbs die besten zehn Teilnehmer in der Depotwertung, im Wissenstest sowie im Gesamt­
ranking. Als Teilnehmer des Wettbewerbs erhalten Sie auf Wunsch €uro ein Jahr lang kostenlos als E-Paper.

€uro Magazin – bestens informiert

€uro extra, Ausgabe 01 / 2024

Von diesem profitieren nicht nur die Erstplatzier-
ten, sondern auch die Teilnehmer, die sich unter 
den besten 100 einreihen können, denn sie erhal­
ten das Siegel „Top 100 Finanzberater des Jahres“. 
Ein gutes Image bringt zahlreiche neue Kunden!

Unschlagbar  
Ihr Imagegewinn

Ralf Ferken, 
Redakteur 
und Schieds­
richter im 
Wettbewerb

Nur für professionelle Anleger. Kapital ist Risiken ausgesetzt. Jupiter Asset Management International S.A., 
zugelassen und beaufsichtigt durch die Commission de Surveillance du Secteur Financier, Luxemburg. JAM001860-001-0321

‚ACTIVE MINDS‘ ZÜNDEN NEUE IDEEN

www.jupiteram.com/de

THE VALUE OF ACTIVE MINDS
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Die Vorteile  
Teilnehmen lohnt sich

• Großes Publikumsinteresse
• Exzellente mediale Begleitung
• Ideal, um Wissen aufzufrischen
• Nur gute Platzierungen werden verö昀昀entlicht
• Renommierte Ausrichter und Sponsoren
• Ideal zur Kundengewinnung
• Kostenlose Teilnahme
•   Kostenfreie Zugabe für Erstnutzer:  

eLearning­Plattform (Webbased Trainings „WBThek“)  
von GOING PUBLIC!
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Starke Partner haben sich zusammengetan und aus dem Wettbewerb „Finanzberater des Jahres“ eine Erfolgsstory gemacht.

ERFOLGSSTORY

Kompetenz durch starke Partner
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Ronald Perschke
Vorstand

Wolfgang Matzner
Chief Executive O昀케cer (CEO)

Dr. Sebastian Grabmaier
Vorstandsvorsitzender  

Jung, DMS & Cie.

Dominik Issler
Head of Germany and Austria

Jupiter Asset Management

germany@jupiteram.co

www.jupiteram.com/de 

Jupiter Asset Management 
wurde 1985 mit dem Ziel 
gegründet, durch aktives 
Fondsmanagement 
attraktive Renditen für 
unsere Kunden zu 
erzielen. Der Name Jupiter 
steht für Spezialisierung, 
Überzeugung und ein 
wirklich aktives Fondsma­
nagement. Unser Ziel: 
Mehrwert für unsere 
Kunden zu scha昀昀en, 
indem wir Vermögensbe­
ratern helfen, die langfris­
tigen Anlageziele ihrer 
Kunden zu erreichen. Wir 
bieten heute eine 
fokussierte Palette von 
aktiv verwalteten Aktien-, 
Anleihen- und Alternativen 
Fonds mit attraktiven 
Alleinstellungsmerkmalen 
an. Im Auftrag institutio­
neller und pri vater 
Kunden verwalten unsere 
rund 500 Mitarbeiter 
heute ein Vermögen von 
60,3 Mrd. € (Stand: 
31.12.2023). In Deutsch­
land steht Ihnen unser 
zehnköpfiges Team für 
Ihre Anliegen zur Verfü­
gung. Kommen Sie auf uns 
zu, wir freuen uns auf Sie.

GOING PUBLIC! Akademie  
für Finanzberatung AG & Co. KG

info@going-public.edu

www.akademie-fuer- 
昀椀nanzberatung.de

Die GOING PUBLIC! 
Akademie ist spezialisiert 
auf berufsbegleitende 
Qualifikation, Trainings 
und Beratung für die 
Finanzbranche (Makler, 
freie Vermittler, Finanz­
dienstleistungsvertriebe, 
Versicherungen, Banken- 
und Immobilienunterneh­
men). Sie bringt 33 Jahre 
Erfahrung in Personalauf­
bau und -entwicklung mit, 
hat in dieser Zeit über 
39 000 Personen erfolg­
reich auf Prüfungen 
vorbereitet. Die Möglich­
keiten erstrecken sich 
dabei von IHK-Abschlüs­
sen über Hochschulzertifi­
kate bis zum Master’s 
Degree. 

GOING PUBLIC! ist zu 100 
Prozent in Privatbesitz, 
was absolute Neu tralität 
und Unabhängigkeit 
gewährleistet. Mit der 
WBThek® steht eine der 
größten E-Lear ning-
Plattformen zur smarten 
Steuerung der Regulie­
rungsanforderungen mit 
aktuellem Lerncontent zur 
Verfügung. 

Mountain-View Data GmbH

o昀케ce@mountain-view.com

www.mountain-view.com

Jung, DMS & Cie. AG

service@jungdms.de

www.jungdms.de

Mountain­View Data hat 
sich als führender 
Finanz­ und Fondsdaten­
provider in der DACH- 
Region einen Namen 
gemacht und wächst vor 
allem in Deutschland 
stark.  Sauber recherchier­
te und top­aktuelle 
Fonds daten zu mehr als 
80 000 Investmentfonds 
bilden das Kerngeschäft. 
Mit Servicedienstleis­ 
tungen wie Kurs­/Stamm­ 
daten-Feeds, Dachfonds-
durch rechnungen, 
Reportings, MiFID-II- 
Services, Ratings und 
ESG-Screenings werden 
vorwiegend institutionelle 
Investoren und Banken, 
aber auch Pensions­ und 
Vorsorgekassen, Versiche­
rungen und große Finanz­ 
plattformen bedient. 

Rund 50 Daten experten 
sorgen in der Zentrale in 
Diex, dem sonnenreichs­
ten Ort Österreichs, 
täglich für höchste 
Kundenzufriedenheit, und 
genau das macht 
Mountain­View  
so besonders. 

Die JDC­Gruppe ist eine 
Service­ und Technologie­
plattform für rund 16.000 
Finanzdienstleister. 

Mit unserer Advisortech-
Strategie bieten wir über 
unsere App allesmeins 
und unser Maklerverwal­
tungsprogramm iCRM 
Kunden und Vermittlern 
eine komplette Übersicht 
über das individuelle 
Versicherungs­ und 
Investmentportfolio, 
integrierte Vergleichs­
rechner, einfache 
Abschlussstrecken sowie 
praktische Übertragungs­
möglichkeiten. 

Spezialisierte Kompetenz­
center, ein erfahrenes 
Produktmanagement in 
allen Sparten sowie 
eigene Vermögensverwal­
tungslösungen und eine 
digitale Plattform für 
betriebliche Vorsorge 
ergänzen unser Dienst­
leistungsangebot und 
scha昀昀en das erste echte 
Financial Home für 
Berater, Vermittler und 
Kunden.


