GOING PUBLIC!

O Lernfelder der einzelnen Ausbildungsjahre

Den Schwerpunkt der Ausbildung zur/ zum Kauffrau/ -mann fiir Versicherungen und Finan-

zen (IHK) bilden die untenstehenden Lernfelder. Verschiebungen der Lernfelder in andere

Ausbildungsjahre sind moglich.

Die Ausbildungsjahre

Lernfeld 1:
Lernfeld 2:
Lernfeld 3:

Lernfeld 4:
Lernfeld 5:
Lernfeld 6:

Lernfeld 7:
Lernfeld 8:
Lernfeld 9:

Lernfeld 10:

Lernfeld 11:

Lernfeld 12:
Lernfeld 13:
Lernfeld 14:

Umfang: 320 UE oder 40 Seminartage
Berufsausbildung mitgestalten und auf die Rolle als Arbeitnehmer vorbereiten
Versicherungsvertrage anbahnen
Kunden beim Abschluss von Hausratsversicherungen beraten und Vertrage bearbei-
ten
Kunden beim Abschluss von Wohngebaudevers. beraten und Vertrage bearbeiten
Eine Versicherungsagentur griinden
Den Kapitalbedarf im Alter, bei Tod und Erwerbsminderung ermitteln und bei der
Auswahl der VorsorgemalRnahmen beraten

Umfang: 280 UE oder 35 Seminartage
Vertrage der Lebens- und Unfallversicherung bearbeiten
In einer Versicherungsagentur / einem Maklerbetrieb arbeiten
Kunden Uber die Absicherung im Krankheits- und Pflegefall bearten
Kunden gegen Schadenersatzforderungen absichern und die Durchsetzung ihrer
Rechte ermoglichen

Umfang 280 UE oder 35 Seminartage
Kunden beim Abschluss von Kraftfahrtversicherungen beraten und Vertrage bear-
beiten
Eine Agentur / einen Maklerbetrieb steuern
Wirtschaftliche Einflisse auf den Versicherungsmarkt analysieren und beurteilen

Kunden Uber Finanzprodukte informieren

Lernfeld 14f: Kunden lber Finanzprodukte beraten

=  Prifungsvorbereitungstraining Umfang 160 UE oder 20 Seminartage

Den Abschluss der Ausbildung bildet ein intensives Prifungstraining zur gezielten Vorberei-

tung auf die IHK-Prifung.

Seite - 11



